
Evento Internacional de Negocios para  el desarrollo del servicio y de la industria 
de la robótica móvil. 

ROBOBUSINESS 2008 

CONFERENCE & EXPO 

Nosotros no somos los mejores, pero estamos haciendo mejor las cosas. 

Antecedentes: La fascinante área de la robótica avanza en forma acelerada. Cada día encontramos 
nuevos robots que combinan movimientos con tareas cada vez más sorprendentes. ¿En qué punto se 
encuentra la robótica actualmente? ¿Cuáles son las áreas que más se ha desarrollado?¿Que empresas 
están trabajando y donde localizarlos?¿Donde están los nuevos negocios en robótica? 

Encontrar respuestas a estas inquietudes nos permitirá ubicarnos en este mundo, saber a qué nivel nos 
encontramos y cuál es la dirección que tenemos que tomar para estar junto a Empresas líderes. Conocer 
y adquirir componentes que estas empresas fabrican y buscar aplicaciones para dar soluciones 
innovadoras a nuestra industria. 

 

 

 

 

 

 

 

 

ROBOBUSINESS 2008 es un evento en donde se puede observar todas nuestras inquietudes, todo visto 
desde la óptica de los negocios, es un evento en donde convierte el mundo de la robótica en Empresas 
rentables que cada vez ganan más terreno y se convierte en alternativas para los futuros Ingenieros. 
Como podemos observar, la palabra NEGOCIOS estará presente en todo este artículo. 

TESOL. Evento para Profesores de lengua extranjera. 

¿Qué hace un Ingeniero Técnico en el evento TESOL? 

Antes de contestar esta pregunta, analicemos los siguientes datos.  

• Asistieron 8000 personas (aproximadamente de 30 países). 

• El 80% de los asistentes eran personas mayores a 50 años. 

• La mitad de las personas jóvenes son de origen asiático 

• El 80% de los asistentes eran mujeres. 



• Muchas de las personas que asistieron al evento son las que toman la decisión de adquirir las 
herramientas necesarias para mejorar y facilitar la enseñanza en sus escuelas. 

Ahora, analicemos las siguientes fotografías. 
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Contestemos la pregunta inicial, podemos darnos cuenta que la electrónica se encuentra en casi todas 
las áreas, en estas fotografías podemos observar que la electrónica combinada con el software se 
convierte en una herramienta poderosa en innovadora que ayuda a los profesores con la enseñanza. 
Podemos concluir diciendo: 

• Existen negocios rentables para la electrónica en otras áreas. 

• Debemos exponer nuestros trabajos a diferentes grupos (otras escuelas, empresas, etc.) y 
escuchar, y transformar estos comentarios en oportunidades. 

• Proponer tesis o trabajos de gestión con otras escuelas. 

• La electrónica esta en casi todas las áreas, pensar en nuevos negocios. 

 



ROBOBUSINESS 2008 

Para conocer, en qué posición nos encontramos dentro del mundo de la robótica, es necesario conocer 
los trabajos que realizan los pioneros y líderes de las diferentes áreas. Además conocer que productos 
han impactado económicamente en el mundo y que trabajos están realizando para sacar nuevos 
productos rentables. Este evento presentaba esta oportunidad, de esa manera podemos saber el camino 
que tenemos que seguir, conectarnos con estas empresas y seguirles el paso y el ritmo. Esto nos dará 
también ideas sobre partes puntuales que podemos aportar a favor de nuestra industria. 

Conferencias como: 

·  El Crecimiento de la Robótica en el Mercado de consumo.  Dictado por Paolo Pirjanian.  De la 
Empresa Evolution Robotics. 

·  Evolución de los Robots Militares. Dictado por Kevin Fahey. De la Empresa Department of the 
Army. 

·  El negocio de los Robots. Dictado por Colin Angle. De la Empresa iRobots 
·  Robótica educacional. Dictado por David Miller profesor de la Universidad de Oklahoma. 
·  Soluciones de Robots móviles. Dictado por: Lloyd Spencer. Coroware. 
·  Nuevos conceptos de Robots móviles. Dictado por Andrew Goldenberg profesor de la 

Universidad de Toronto. 
·  Campo de la Robótica en Australia. Dictado por Hugh Durrant. Austrlian Centre for Field 

Robotics. 
·  Inteligencia Modular. Dictado por: John Culbertson. RE2 
·  Vehículos autónomos. Dictado por Anu Saha. National Instruments. 
·  Robots. Aplicaciones  médicas. IEEE Robotics 

Permiten sacar las siguientes conclusiones: 

• En los negocios que pueden incluir robots en sus trabajos apenas está cubierto en un 5%. 

Ejemplos:  

•  Máquinas Industriales de limpieza. (Aun compite con las personas) 

 

 

 

 

 

 

 

El Negocio de las aspiradoras en el 2007 fue de $2,4 Billones de dólares.  El precio es competitivo ($300 
por aspiradora) 

 



 

•  El Precio. Robóticas vs Semi Automáticas. (Alex Jeong / Robot Reserch Center /Manager).  

En su análisis, indicaba, que hoy en día es necesario pensar en cuanto debemos automatizar una 
empresa. Propuso el siguiente ejemplo: Una empresa que fabrica bombillas eléctricas totalmente 
automatizada cuesta varias decenas de millones de dólares, su producción en productos es alta, 
tanto, que en conjunto con otras empresas similares en corto tiempo han saturado el mercado. Esta 
empresas al no poder vender el total de sus productos deben crear nuevos productos a costos 
elevados. El costo por depreciación de equipos también es elevado y la empresa empieza a 
debilitarse. En cambio, empresas que tienen sus procesos semi automatizados que hacen productos 
similares, con costos sumamente inferiores, (Varias decenas de miles de dólares) si bien, deben 
luchar ante la saturación del mercado y los bajos costos, tienen fortalezas como que pueden crear 
otros productos a bajo costo y su depreciación y costos de operación no son elevados. Estas 
empresas sobreviven con mayor facilidad que empresas grandes. Hoy en día hay que ser rápidos y 
económicos y no grandes, lentos y caros. 

Esta conferencia, prácticamente fue dirigida para empresas como las de nuestro país, en donde 
debemos modernizar, automatizar y ser más eficientes pero con recursos limitados, sabiendo que 
hay empresas extranjeras que producen mayor cantidad que nosotros pero que tienen sus 
debilidades. Cuando realicemos nuestros trabajos debemos no olvidar el ser rápidos y rentables 
aunque nuestra empresa sea pequeña. 

 

• Negocio: Mascotas Robots.  

 

 

Algunos antecedentes y conclusiones: 

o  Las mascotas reales son más caras. 

o Las mascotas robots pueden dar la misma emoción. (se les puede abrazar, acariciar, cuidar) 

o Se vende también a los ancianos 

Está diseñado para ayudar psicológicamente a niños y ancianos, y provee efectos de relajación, 
motivación, comunicación y cariño. No es únicamente una mascota sino que ayuda a combatir 
problemas psicológicos de personas con discapacidades y enfermedades. 



• Negocio: Juguetes robots.  

 

 

 

Tienen muchas puntos a favor, los niños ahora tienen juguetes que les ayudan con su aprendizaje, les 
permite desarrollar su imaginación y despertar su interés por áreas técnicas. Sin embargo, tienen 
inconveniente como los materiales de fabricación de los juguetes que pueden causar problemas si no se 
los manipula correctamente. 

El 85% de los juguetes nuevos tradicionales nuncan llegan al segundo año, mientras que estos nuevos 
juguetes se podrán ir actualizándose con el transcurso del tiempo. 

 

Negocio: Robots que inspeccionan. 

Una área que se está desarrollando rentablemente es la de diseñar y construir robots que inspeccionan 
tanques de almacenamiento, generalmente de petróleo o para lugares nocivos para el hombre. 

 

 

Negocio: Vehículos militares, policiales y de bomberos, no tripulados 

Cada vez son más las necesidades de disponer de robots para controlar áreas en donde la seguridad 
requerida es elevada.  Se requiere de robots para el rescate de víctimas en estructuras colapsadas o en 
ambientes nocivos y peligrosos para las personas. Se requiere de robots para el manejo de substancias 
peligrosas o explosivos. 



 

 

Negocio: Máquinas de ventas. Los robots más exitosos de todos los tiempos. 

Hoy en día, en nuestra Universidad vemos estas máquinas trabajando. Existe un mercado 
importante para estas soluciones. 

La variedad de productos que pueden ser despachados, la variedad de servicios que pueden ser 
atendidos, y las nuevas aplicaciones convierten a estos robots en los más exitosos.  

 

Negocio: Robots médicos. 

Es una de las áreas que más éxito y desarrollo ha tenido. Existen empresas dedicadas exclusivamente a 
crear esqueletos y prótesis para facilitar la movilización ha personas con algún tipo de discapacidad. 
Cada vez estos equipos son más baratos y seguros. El control de los movimientos de estos esqueletos, 
son controlados por el paciente. 

 

 

 

Negocio: Robots de exploración 

Cuando queremos analizar el interior de una tubería, cuando queremos observar sitios o lugares de difícil 
acceso, cuando queremos escuchar,  es necesario enviar un robot explorador. 



El modelo de estos robots y su tamaño varían de acuerdo a las condiciones de trabajo, todos los datos 
que captura y las tareas que realiza son almacenados en el Centro de Control.  

 

 

Negocio: Robots en Minería 

Para este 2008 en Australia, el sector minero pasará a ser los pioneros en la minería a gran escala 
robotizada, es un proyecto que ha despertado el interés mundial. No solamente por el aspecto 
tecnológico, sino por la parte económica, será una demostración de los beneficios económicos que 
tienen estas  tecnologías. 

 

 

 

Negocio: Los nuevos robots. 

 Los nuevos robots deben realizar mejores servicios y hacer cosas más difíciles que los existentes. 
Deben proporcionar beneficios tangibles, comprensibles. Y los que lo realicen de mejor manera será el 
que ingrese al mercado. 



Que se puede desarrollar: 

• Manipulador de contenedores automatizado. 

• Sistemas de minería automatizados. (En el 2007 Río Tinto) 

• Control remoto de operaciones con fusión de datos, manejo e implementación del componente. 

• Robot para la Agricultura 

 

Negocios: Mantenimiento de la Infraestructura.  

El mantenimiento es importante y vital para todas las empresas. Si una empresa desea que sus 
procesos sean manejados por esta tecnología debe también pensar en su mantenimiento. Se puede 
pensar al menos en dos alternativas: 

a) Si nosotros implementamos sistemas robóticos en nuestra industria, la parte de mantenimiento y 
expansión también será para nuestra empresa.  

b) Si estamos capacitados en el área de la robótica, podremos dar mantenimiento a empresas que 
tengan robots aunque nosotros no lo hubiésemos diseñado y construido. 

 

Nuevos retos 

Otras áreas distintas a las mencionadas que pueden ser negocio para los robots. Si a los robots les 
unimos con otras tecnologías, con diferentes software podemos empezar a crear nuevos retos como por 
ejemplo:  

• Movimientos en 3D.- comprobar mediante cámaras y digitalizar en un plano en 3D los 
movimientos de personas u objetos y toda esta información transmitirla al robot para que realice 
tareas de acuerdo con los datos. 

• Reconocimiento de vehículos.- identificar y monitorear vehículos para que sistemas de seguridad 
robotizados tomen acciones. 

• Crear modelos en 3D de las ciudades. 

• Visualización en tiempo real de un video. 

• Colaboración entre humanos, diversos robots y vehículos. 

• Seguir a un líder. 

• Los robots estarán cada vez más presentes en nuestra vida. La industria debe estar preparada 
para esta necesidad.  

 

 

 



Transmisión de energía eléctrica inalámbrica. 

Los robots y equipos necesitan de energía, actualmente los robots autónomos disponen de baterías para 
su funcionamiento. Sin embargo, existen empresas que están desarrollando proveer energía eléctrica a 
dispositivos sin cables. 

 

 

 

Conclusiones. 

La robótica es un área que recién se está desarrollando, es una rama interesante para profesionales de 
electrónica. 

Para diseñar un robot, se requiere sólidos conocimientos de electrónica, electricidad, mecánica, sistemas 
en empresas diseñadoras cada área tiene su grupo especializado de profesionales. 

Si una empresa desea ser competitiva, debe modernizar sus sistemas. 

Una empresa que este totalmente automatizada y controlada requerirá de profesionales que conozcan 
estas nuevas tecnologías para su mantenimiento y crecimiento. 

Conocer lo que actualmente se está desarrollando y comercializando hace que podamos conocer de 
mejor nuestra realidad. Esto nos permite saber el rumbo que debemos seguir y las áreas en las que 
podemos ser competitivos. 

Los trabajos realizados por estudiantes de la UTPL, cumplen muchos de los requisitos necesarios como 
para que en un futuro cercado estén en una exposición de este nivel. 

Recomendaciones. 

Los trabajos realizados por nuestros estudiantes cumplen muchos de los requisitos planteados en estas 
conferencias, debemos volverles prácticos pensando en nuestra industria. 

Es necesario trabajar en forma conjunta con otras áreas, para poder encontrar soluciones y proyectos 
cada vez más interesantes. 

 

Nosotros no somos los mejores, pero estamos haciendo mejor las cosas. 

 



El Evento en Fotografías. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 


